
 
 
 

DELEGUE PHARMACEUTIQUE 
 
Permis B 
 
 

COMPETENCES ET APTITUDES 
 

. VENTE / COMMERCIAL 
 

- Introduire le climat de confiance : écoute, reformulation 
- Mettre en valeur les produits à vendre : catalogue, démonstration 
- Proposer les offres commerciales : lots, remises sur quantités, PLV 
- Argumenter : répondre à ses besoins, traitement des objectifs 
- Conclure les ventes 
- Terminer positivement les ventes : fidélisation, proposition du prochain RDV

EXPERIENCE  PROFESSIONNELLE 
 

06/2008 à 07/2008       . Délégué Pharmaceutique 
    - Stage en milieu professionnel (105 heures) 
    - Secteur géographique (Paris 11ème, Paris 12ème, Aisne et                            
                           Oise) 
 

NIVEAU D’ETUDES ET FORMATIONS 
 

04/2008 à 07/2008       Formation Délégué Pharmaceutique 
                                     Scientifique (biologie humaine, 100 heures)  
                                     Professionnel (que fait un Délégué Pharmaceutique, 100 
                                     heures)                         
         Vente et communication aux officines à l’oral (125 heures) 
                                     IFDM Paris 15ème 
 

2004/2005                  BTS Assistant de Gestion P.M.E./P.M.I. 
  
 

2003           Baccalauréat professionnel de Comptabilité 
  
 

INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES 
 

. Connaissances des logiciels : Word Pro, Lotus 1-2-3, Excel, 
                                                   Ciel Compta - Gestion - Paye, Approach, Access 

      . Anglais & Espagnol : scolaire 
 

AUTRES EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 
 

2005 à 2008                 . Vendeur en prêt à porter masculin  
75 Paris (2 semaines) 

                       . Assistant commercial  
02 Soissons (2 semaines) 

                                     . Aide Comptable   
02 Soissons (2 semaines) 

Ce CV vous intéresse ? 

 
Veuillez prendre contact avec Aisne Initiative Emploi au 0323248870 

Référence du CV : Délégué pharmaceutique 1 

 


